Giselle Oliveira

Portfdlio

Carioca apaixonada por conteudo, faco
da minha carreira uma trajetoria por
suas nuances. Content Leader com +5
anos de experiéncia desenvolvendo
estratégias que ajudam organizacoes a
construirem uma comunicacao
consistente através de conteudo
auténtico e relevante.

in B

SEJA BEM VINDO(A)!


https://www.linkedin.com/in/giselle-oliveira/
https://api.whatsapp.com/send?phone=5521982999043

Content
Strategist

2021-2022 / Clicksign

Desafios

— Aumentar trafego organico do blog
— Aumentar conversodes por Referal



Contexto

Buscar e aplicar as melhores praticas de SEO na Clicksign é uma
responsabilidade compartilhada entre as areas de Conteudo e
Inbound Marketing. Assim que iniciei a area, identifiquei que

poderia contribuir com duas acoes de imediato para melhorar a
estrutura de como o conteudo é distribuido no blog e impactar
positivamente na navegabilidade do usuario.




1

Nova estrutura de
categorizacao do blog
SEO on-page

Problema: O Blog da Clicksign
era categorizado apenas por tags
genéricas e backlinks internos.

Solucao: Para melhorar o SEO e a
experiéncia do usuario em
relacao a navegabilidade,
desenvolvi uma recategorizacao
completa dos artigos por
assunto, segmento e materiais
ricos. Assim, melhoramos nao
apenas o sua organizacao, mas
também seu rankeamento e
volume de acessos.

Z5) Clicksign’  solugoes -

Conteldos por Categoria
Assinatura Eletrénica e Digital
Legislagdo e Validade Juridica
Segurancga e Autenticagoes

Tecnologia e Negocios

Agora, o site conta com um novo
Antes menu para “Contetdos” e
também tera a criagao de uma »
nova pagina concentrada em
materiais ricos e suas paginas de

conversoes.
Planos e Precos Conteudos ~ Ajuda ~ Contato ~ ( @ Entrar )
Conteldos por Segmento Conteldos Ricos
Startec Juridico Blog Conversa Assinada
Educagao felecom Materials gratuitos
Financeiro Enterprise
MidMarketing RH

Governo
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Construcao da pagina
'Materiais Gratuitos'

Problema: Com a evolucao da
area de Content e a producao de
novos materiais ricos, € preciso
que o site comporte, organize e
entregue ao leitor uma trilha de
conhecimento consisa.

Solugao: Criar uma pagina
focada nesses materiais com:

» Pagina principal

* Desdobramento em categorias
* LP’s de conversao de cada
material

Prévia de estruturacao
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Desdobramento das categorias

@ ﬂliﬂkﬁigﬂ Solucbes ~ Planos e Pregos Conteddos - Ajuda ~ Contato ~ m DESd 0 b ra m e nto 1
@ ﬂliﬂkﬁigﬂ Solupbes ~ Planos e Pregos Conteldas ~ Ajuda ~ Contato ~ m

Materiais gratuitos

Uma biblioteca de conteddos gratuitos criados pela Clicksign para CIICKSIQ” Aﬂademy

promover conhecimento e incentivar o aprendizado de todos no

mundo da assinatura eletronica e digital. A inovagdo esta em nosso DNA

Clicksign Academy & uma plataforma de ensino completa, com o
objetivo de frazer toda educacao tecnologica necessaria para

- - - - gestﬁﬂ e

Clicksign Academy Cases E-books e Guias Praticos

Aprenda com nossos Explore nossas historias Baixe e descubra novos

cursos exclusivos. de sucesso. conhecimentos. Jornada Tech . )
. Tecnologia aliada da educacao: voce

por denfro das principais tendéncias
de inovacéo do setor.

Parceria com as maiores empresas do pais
A Clicksign Academy quer ser uma ferramenta de apoio no

Webinars Infograficos Ferramentas seu negocio. Hoje, contamos com a parceria dos maiores
Aprenda online com Entenda facil e visualmente Otimize seu dia e rotinas com players do mercado e 2 sua empresa pode ser a praximal
ezpecializtas do mercado. dados do nosso impacto. as nossas ferramentas.
Entre em contato
MILHARES DE CLIENTES CONFIAM HA CLICKSIGHN

MILHARES DE CLIENTES CONFIAM WA CLICKSIGN
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Projeto de Co-marketing
SEO off-page

Problema: Aumentar a
conversao de leads do canal
Referal € uma das OKR's da area
de Content.

Solucao: Estabelecer backlinks e
guestposts relevantes com
clientes e parceiros de negdcio
da Clicksign.

Evolucao: Criacao de uma
estratégia mais abrangente para
reunir e nortear todas as
colaboracdes de conteudo.

Educar

sobre assinatura eletréonica
[BLOG+TRIAL]

Conquistar
um novo plblico
[INTEGRACAO/AUTOMACAO]

novas parce rias
[LP PARCERIAS]

Matriz de desenvolvimento do projeto

PROJETO EM ANDAMENTO

Fortalecer

estratégia de triangulagao
[SEO + BLOG]

Qualificar

leads por segmento
[TRIAL]




Comercial

Moeda de troca

Parcerias

Programa de

Estrutura dos
formatos de
conteudo

em vez de clusterizagao
desconto (apenas plano
avangado)
\ J
Material rico

Business Case
Quantitativo (formato
infografico de dados)

Business Case
Qualitativo (infografico
de texto ou blog post)

E-book/guia educativo
ou informativo;
(construcéo em conjunto)

Atendimento Marketing/
POD’s Content
Oportunidade de Captacao
relacionamento propria
com chente Estrutura de entradas
J J
Blog[ Site Aqﬁu
e Guestpost e Colunistas do blog (De especialista para

e Referenciagéo no blog /

troca de backlinks .
e Depoimento no site -
e Insercgao de logo do -

parceiro/cliente no site

especialista)

Série de conteudo;

Webinar

Mencdo na newsletter de leads (prospects)

Mengé&o na newsletter de POD’s (clientes)

=



Pesquisa e definicdo

Entrevista DefinicGo Escolha do

com cliente do objetivo conteddo e

ou parceiro de ambas formatos
as partes

INBOUND

Visibilidade e nova
audiéncia engajada

Areas impactadas
pelo projeto
Dados quantitativos
e qualitativos

Divulgacéo Dados

DefinicGo e Disparo Mensuracao
distribuicdo de emails de resultados
do conteddo para

nos canais bases

de

divulgagdo

BRANDING

Ampliagdo de autoridade
e confian¢a de marca

PARCERIAS E EVENTOS

Relacionamento B2B

Etapas do processo

COMERCIAL

Aumentode
oportunidade
de vendas
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Projecao de Resultados

v v v

Aumento de pelo menos 57% Aumento de 85% em tempo
em trafego organico para o médio de sessio
blog

Aumento de 78% em
conversoes por materiais
ricos no site




BAIXAR CURRICULO

VVamos conversar?

Em caso de duvidas, nao hesite em perguntar.

www.giselleoliveira.com
giselleoliveira.mkt@gmail.com
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